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FORMULAIRE DE RACP

(reconnaissance des acquis et des compétences professionnelles)

1- RENSEIGNEMENTS PERSONNELS

Nom Prénom M F
Sexe
AAAA MM JJ
Date de naissance Numéro d’assurance sociale
( ) ‘ ( ) ( ) ‘
Téléphone personnel ‘ Téléphone professionnel Cellulaire ‘ Adresse électronique

Adresse permanente

\
Numéro ‘ Rue Appartement
|
Ville ‘ Province Code postal
Nom du pére Prénom du pére
Nom de la meére Prénom de la meére

2- INFORMATION SUR VOTRE DEMANDE (A 'usage du Collége)

Programme (s) visé (s) par la demande

[[] Courtierimmobilier résidentiel

Compétences visées par la demande

PJO1 Etre capable d’administrer ses affaires

PJ02 Réunir tous les renseignements utiles a propos de la qualité d’'un immeuble résidentiel
PJO3 Déterminer la valeur marchande d’un immeuble résidentiel ou d’un terrain

PJO4 Réaliser des opérations de courtage en immobilier résidentiel

NN nnn

PJO5S Mener des opérations préparatoires a |'accés au crédit hypothécaire
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[] Courtier immobilier commercial

Compétences visées par la demande
PJO1 Etre capable d’administrer ses affaires

terrain a vocation commerciale ou, alors, d’'une entreprise, et conseiller le client

PJO9 Finaliser une opération de courtage relative a la vente, I'achat, I’échange et la location d’'un immeuble ou d’un terrain a vocation

|:| PJO8 Analyser un projet visant une opération de courtage relative a la vente, I'achat, I'échange et la location d’un immeuble ou d’un
commerciale ou, alors, d’une entreprise.

[]

Courtier hypothécaire

Compétences visées par la demande

|:| PJO1 Etre capable d’administrer ses affaires

|:| PJO6 Elaborer un dossier de demande de financement hypothécaire et conseiller le client.

|:| PJO7 Présenter le dossier de la demande de financement hypothécaire aux parties visées et en assurer le suivi
[] Dirigeant d’agence

Compétences visées par la demande

|:| DAl Concevoir un plan d’affaires et des stratégies gagnantes

|:| DA2 Constituer une équipe de professionnels centrés sur les besoins du marché

|:| DA3 Gérer avec efficience les ressources humaines, administratives, matérielles et financiéres

|:| DA4 Interagir efficacement dans différents contextes professionnels et relationnels

|:| DA5 Construire des relations d’affaires et de partenariat avec différents intervenants

|:| DA6 Conseiller judicieusement les courtiers dans leur développement d’affaires dans le respect des lois et regles qui

régissent le courtage immobilier ou hypothécaire

3- MODE DE PAIEMENT

[] Visa [] MasterCard [] Interac [[] cComptant [] Cheque certifié ou mandat
(a I'ordre du Collége de I'immobilier du Québec)

Date
N° de carte d’expiration
Mois Année
Détenteur de la carte
Signature
Inscription 34,18 $
) 56,96 $ * pour nouvel étudiant
Ouverture de dossier L .
0S ancien étudiant du Collége
Frais d’analyse d 4
rais dana yse_ € 170,89 $ * par compétence ou cours
dossier
MONTANT TOTAL * Tous les montants incluent la TPS et la TVQ
Signature Date

084-F RACP Date de révision: 2010-06-25 2




